
회사 소개
피스업은 소액 투자자를 위한 로보어드바이저입니다. 자동 투자 기술로 투자 관리를

쉽고 편리하게 도와드립니다.



창업아이템 개요

명 칭

조각 자동 투자를 위한 로보어드바이저 알고리즘을

제공하는 B2B 컨서시엄 비즈니스 모델.

범 주

금융기술(FinTech)과 로보어드바이저(B2B)를 아우

르는 혁신적인 서비스.



개요

피스업은 소액/조각 투자자들을 위한 개인화된 자산 관리 솔루션을 제공합니다. 금융

공학과 데이터 분석에 기반한 로보어드바이저 알고리즘으로 사용자의 투자 선호도와

리스크 프로파일에 적합한 포트폴리오를 자동 생성 및 관리합니다.



배경 및 필요성
현재 금융 시장에서 소액 투자자들은 적합한 투자 정보와 자산 관리 솔루션을 찾기 어렵

습니다. 피스업의 로보어드바이저는 이 문제를 해결합니다.



피스업 서비스의 차별성

높은 수익률

평균 7.6% 대비 피스업 RA-4

알고리즘은 38% 수익률로 성

능을 강조.

경제적 비즈니스 모델

B2C 문제점을 지적하며, B2B

증권사 연계 모델의 효율성 부

각.

RATB 통과의 이점

RATB 통과로 수익률 광고 가

능, 일반 로보어드바이저와 차

별화.



문제인식

창업아이템 배경

국내 주식시장에서 개인투자자 수

가 급증하며, 2015년 약 450만명

에서 2020년 약 1000만명으로 두

배 증가했습니다.

필요성

전문적인 투자지식 부족과 시간의

제약으로 개인투자자들은 포트폴리

오 관리에 어려움을 겪고 있습니다.

로보어드바이저 서비스

AI와 빅데이터를 활용한 로보어드

바이저 서비스가 개인투자자의 투

자 수요를 충족시키기 위해 등장했

습니다.



창업아이템 목표시장

(고객) 현황 분석

미국 시장 현황

유사한 비즈니스 모델을 가진 미국

핀테크 회사는 13억 달러 이상 조

달, 22억 달러 거래, 900만 사용자

보유.

한국 시장 성장

koscom 통계에 따르면, 한국의

R.A AUM 연평균증가율은 36%.

Statista 예측으로 2027년까지

802.3억 달러 관리 예상.

시장 전망

로보 어드바이저 시장은 연간

8.71% 성장, 꾸준한 성장세를 유지

할 것으로 보임.



2024년 6월부터 퇴직연금RA시행

한국투자신탁운용은 퇴직연금 시장이 10년 후 약 2.5배 성장하여 940조원에 이를 것으로 전망했다. 연평균 9.4%의 성

장이 예상되며, 특히 개인형 퇴직연금(IRP)의 성장세가 두드러질 것으로 보인다.



실현가능성

창업아이템 현황

로보어드바이저 알고리즘을 기반으

로 한 소액 자동 투자 서비스입니다.

B2B 비즈니스 모델로, 운용수수료

를 수익원으로 합니다.

기술성 및 경쟁력

로보어드바이저 테스트베드에서 우

수한 성과와 연 환산 수익률 2위를

달성. 고도의 알고리즘 개발 능력을

보유하고 있습니다.

향후 계획

2024년 상반기까지 증권사와 컨소

시엄을 목표로 하며, 키움증권 로보

마켓에 입점하여 서비스를 제공 중

입니다.



창업아이템의 실현 및 

구체화 방안

수익률 차이

피스업의 RA-4 알고리즘은 경쟁사

대비 약 38%의 높은 수익률을 기

록, 고객에게 높은 수익 제공.

비즈니스 모델

B2B 증권사 연계 모델로 효율성 및

경제성 확보, 고객에게 저렴한 비용

의 서비스 제공.

RATB 차별성 및 소액투자

RATB 통과로 신뢰성 있는 수익률

광고 가능. 소액/조각투자 알고리즘

으로 투자 진입 장벽 낮춤.



성장전략

비즈니스 모델 및 사업화 추진성과

피스업의 비즈니스 모델은 조각 자동 투자를 위한 로보어드바이저 알고리즘을 제공하는 B2B 컨소시엄 방식입니다. 증권사나 자문사와 계약을 통해

알고리즘을 제공하며, 수수료 수익을 컨소시엄 회사와 공유합니다.







B2C 고객 

소액/조각 투자자

적은 금액으로도 자산을 증식하고

자 하는 개인들을 위한 조각 투자 서

비스입니다.

투자 전문 지식이 부족한 투
자자

금융 상품에 대한 이해가 부족해 전

문적인 도움을 필요로 하는 투자자

들을 위한 서비스입니다.

시간과 노력을 들이기 어려운
투자자

바쁜 일상 속에서도 간편하게 투자

할 수 있는 서비스를 제공합니다.



B2B 고객

증권사

피스업의 로보어드바이저 기술로 증권사는 고객에게 다

양한 투자 옵션을 제공할 수 있습니다.

투자일임사/자문사

피스업의 알고리즘을 이용해 개인 및 기업 고객의 투자

포트폴리오를 최적화하는 서비스를 제공합니다.



상품/서비스 종류
BM1: B2B 컨서시엄 비즈니스 모델, 증권사 운용수수료를 통한 조각 자동 투자 로보어드바이저 알고리즘 제공

BM2: Saas형 플랫폼을 통한 정보 구독 수수료 모델

BM3: 퇴직연금 시장을 위한 로보어드바이저 서비스 진출



기업 구성 (Team)

역량

피스업의 창업팀은 금융공학 석사 학위와 투자자산운용

사 자격증, 주식운용능력평가 1급을 보유한 대표자를 중

심으로 전문성을 갖추고 있습니다.

한국핀테크 지원센터 D-테스트베드 선정, 트레이딩 시스

템 석사학위 취득 등의 실적이 있습니다.

장비시설로는 24시간 돌아가는 자동화된 시스템을 가상

머신을 통해 원격접속하여 운영하고 있습니다.


